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Vertriebsleiter Nord (m/w/d)

lhre Aufgaben

Sie Ubernehmen Verantwortung fiir das operative Vertriebsgeschift in
Norddeutschland (NRW, Niedersachsen, Schleswig-Holstein, Bremen, Hamburg und
neue Bundesldnder) und fihren das unterstellte Kalkulationsteam.

Mit der Geschaftsleitung stellen Sie die Vertriebsstrategie auf und treiben die
erfolgreiche Weiterentwicklung des Geschaftes voran

Stets haben Sie den Markt im Blick, akquirieren Neukunden, besuchen
Bestandskunden und beraten hinsichtlich Ladeinfrastruktur, Erneuerbare Energien
und Energieverteiler.

Neben der Auftragseingangsplanung sorgen Sie in lhrer Abteilung fiir reibungslose
Ablaufe

Wir bieten

Einen zukunftssicheren Arbeitsplatz in einem erfolgreichen mittelstandischen
Unternehmen

Faire und leistungsgerechte Vergltung

Firmenwagen auch zur privaten Nutzung

Flache Hierarchien und die Moglichkeit zur Einbringung eigener Ideen
Vereinbarkeit von Familie und Beruf durch flexible Arbeitszeiten und Home-Office-
Moglichkeiten

Hohes Mal$ an Verantwortungslibernahme sowie selbstandiges Arbeiten
Regelmalige Betriebsausfliige und Mitarbeiterveranstaltungen

Exklusive Mitarbeiterrabatte

Individuelle Fortbildungsangebote fiir Ihre persénliche Weiterentwicklung
Respektvoller Umgang in einem internationalen Team

lhr Profil

Erfolgreich abgeschlossene Berufsausbildung und/oder ein Studium im
kaufmannischen oder technischen Bereich

Vertriebserfahrung mit verbindlichem Auftreten und Freude am Erfolg
Belastbares Netzwerk in der Region

Selbstdndige, ergebnisorientierte und eigenverantwortliche Arbeitsweise
Projektbedingte Reisebereitschaft, ausgepragte Kundenorientierung und
unternehmerisches Denken

Organisationstalent, Teamfahigkeit und Freude an anspruchsvollen Projekten und
Aufgaben
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